
ÿË¬Ú
ÁâöÜ¹ÎìóĂÚÂóäÿÜæöćãÚÂõÉÂääâìäøîëáóßĀèÕæ­îâ
Áîãú¬ăâ¬ÚõćÈ
ÁìòèÿäóñìäøîìòèÿäóñÅõÂÅòÂîã¬óÈăâ¬âöÿìÖùÝæ ìäøîËîÛØČóØ¬ó
ĀÜæÂą
Áăâ¬ëÚĂÉÝú­îøćÚ
ÁâößåÖõÂääâãĈČóÅõÕìäøîãĈČóØČó
ÁËîÛØČóîñăäÌĈČóą ÌóÂą



ÁâößåÖõÂääâØČóä­óãÖòèÿîÈ

ÁßåÖõÂääâÂäñÖù­ÚÖòèÿîÈ

ÁâöÜ¹ÎìóÂóäÚîÚ

ÁâöîóäâÔ°ÿÂäöĈãèÂäóÕ







ÅèóâìâóãĀæñÅèóâëČóÅòÎ

Visaul
Strategies

ìâóã×÷È  ÂæèõÙöÂóääòÛäú­Ý¬óÚÂóäâîÈ



1. áóßÖóäóÈĀæñÜÐõØõÚ
ÿÜ»ÚÖóäóÈĀæñÜÐõØõÚØöćĂì­ÿÕĆÂØäóÛè¬óÖ­îÈØČóîñăäĂÚĀÖ¬æñèòÚ  ĂË­ÂòÛ

ÿÕĆÂØöćăâ¬ãîâØČóÂõÉèòÖäÜäñÉČóèòÚ  ăâ¬äú­è¬óÖ­îÈØČóîñăäÛ­óÈĂÚĀÖ¬æñèòÚ  É÷È
ĀëÕÈîîÂÕ­èãßåÖõÂääâØöćăâ¬ß÷ÈÜäñëÈÅ°ĀæñÿÜ»ÚÜ¹ÎìóÖ¬îÂóäÿäöãÚäú­

ÜäñÿáØÃîÈÖóäóÈÖ¬óÈą
ÂõÉèòÖäÜäñÉČóèòÚ
ÖóäóÈÿäöãÚäóãèõËó
ÖóäóÈÜäñÉČóëòÜÕóì°
ÜÐõØõÚÜäñÉČóÿÕøîÚ



Öòèîã¬óÈäúÜáóß
ÂõÉèòÖäÜäñÉČóèòÚ



ÖóäóÈÿäöãÚäóãèõËó



èõÙöÂóäĂË­



Öòèîã¬óÈÖóäóÈÜÐõØõÚ



èõÙöÂóäĂË­



2.áóßÿßøćîÂóäĂì­Ã­îâúæ

ÿÜ»ÚÂóäĂì­Ã­îâúæìäøîÿÖäöãâÂóäÂ¬îÚØöćÉñÿÂõÕÿìÖùÂóäÔ°ÚòĈÚ
Ã÷ĈÚ  ÿßøćîĂì­äòÛäú­×÷ÈæČóÕòÛÿìÖùÂóäÔ°è¬óîñăäÿÂõÕÃ÷ĈÚìäøîăâ¬ÿÂõÕÃòĈÚ

ÜäñÿáØ

ÇăÜāäÈÿäöãÚ

ÇăÜè¬óãÚĈČó

ÇÿèæóÿÃ­óÚîÚ
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Öòèîã¬óÈáóßăÜè¬óãÚĈČó



Öòèîã¬óÈÖóäóÈÿèæóÚîÚ


